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| servizi al centro delle mosse di Computer Var

L'avvio di una nuova societa che fornisce consulenza
per diverse macroaree e il rilancio del gestionale Sam
fra le recenti evoluzioni della casa toscana.

A applicazioni che puntano a sti-
olare il mercato e che spin-
gono le aziende verso l'innova-
zione e il consolidamento sono la
risposta concreta e positiva a un
periodo fatto ancora di acquisti
rallentati e investimenti che sten-
tano a ripartire. Con i servizi che
fanno da supporto, per mettere
nella giusta luce le spese affron-
tate, projettando nuove tecnologie
e aiutando le imprese a crescere
nei propri asset.
A tale dipinto, Computer Var im-
prime la propria pennellata con la
creazione delle societa Computer
Var Services e Computer Var Fi-
nance, consolidando l'impegno
nell’area delle Pmi. Nella prima,
come illustrato da Giovanni Mo-
riani, presidente della capofila,
«sono confluite le competenze e le
risorse dedicate ai servizi gia pre-
senti all'interno del network», che
vanta micro divisioni e un legame
stretto a doppio nodo con il Grup-
po Sesa. La nuova nata si occupa di
fornire consulenza in diverse ma-
croaree, di supportare soluzioni
applicative e di e-business e di
monitorare in tempo reale le in-
frastrutture It della clientela. «Le i-
chieste si concentrano particolar-

mente - ha prosegito il manager -
sull’hosting di server e sul roll out
di applicazioni in situazioni com-
plesse».

Attualmente composta da un grup-
po di venti persone, Computer
Var Services si pone l’obiettivo di
coinvolgere 250 risorse (ottimiz-
zando i compiti e mettendoli a
fattor comune, evitando sovrap-
posizioni e creando specialisti per
tematiche di mercato) e di rag-
giungere, entro ventiquattro mesi,
1 25 milioni di euro di fatturato.
Ma la casa empolese non si € ri-
sparmiata e ha sfoderato ulteriori
mosse, tra cui il recente rilancio
della soluzione gestionale Sam,
con la versione Sam Gl Edition,
per la quale ¢ stato seguito un
percorso evolutivo fatto di inve-
stimenti per il Web e di imple-
mentazioni, che I’ha portata al-
I'integrazione con le Acg di Ibm
per quanto riguarda la parte con-
tabile. Nato, inizialmente, per I’a-
rea produzione (soprattutto a di-
stinta variabile), il software ab-
braccia diversi settori merceologi-
ci, adattandosi anche alle esigen-
ze di aziende commerciali e di
servizi. Le innovazioni riguardano
la stretta integrazione con modu-

Giovanni Moriani, presidente
dell’'empolese Computer Var.

li di Business intelligence, di Sales
force automation, di gestione or-
dini, di dispositivi logistici, tra
cui i tag Rfid. Ed & proprio la ra-
diofrequenza al centro del mirino
di Computer Var che sta valutan-
do di cavalcare 'onda della tec-
nologia emergente con la crea-
zione di una societa dedicata.

La flessihilita dei moduli

Sam Gl Edition & composto da
moduli preconfigurati denomi-
nati Work&Go e propone una sui-
te di servizi integrati nativamente
che danno alle Pmi I'opportunita
di optare per la modalita di forni-

tura Smart Sourcing, che bilancia
insourcing e outsourcing.
L'installazione della piattaforma
e la migrazione dei dati prevedo-
no una fase di transizione pro-
gettuale, in un tempo limitato,
senza che sia necessario far coesi-
stere il vecchio e il nuovo sistema
informativo e, al contempo, evi-
tando processi di parametrizza-
zione elevata.
I moduli cambiano connotazione
se inglobati nel Work&Go di set-
tore e di mercato. Dal punto di vi-
sta della produzione, ad esempio,
le caratteristiche sono diverse a se-
conda che la soluzione sia calata
nel contesto di aziende manifat-
turiere piuttosto che di processo.
Anche in ottica logistica I’approc-
cio ¢ differente in base al compar-
to d'attivita, coprendo non sola-
mente le esigenze del magazzino,
ma anche quelle relative alla ge-
stione della relazione con il forni-
tore, dei trasporti, degli istituti fi-
nanziari (controllo del fido) e dei
centri di distribuzione.
11 lato Crm (con la componente
analitica di definizione delle stra-
tegie di vendita e quella operati-
va, oltre alla possibilita di creare
un data warehouse), gli acquisti,
l'amministrazione e controllo, il
modulo qualita e sicurezza e la
gestione delle risorse umane
chiudono il cerchio.
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